





2 VISITE A IMPRESE E ORGANIZZAZIONI

Visite presso imprese e organizzazioni giapponesi, per una comprensione concreta dell'ecosistema imprenditoriale e
innovativo del Paese. Gli spostamenti avverranno in autobus e lo staff ICCJ accompagnera la delegazione, fornendo supporto
di Interpretariato ove necessario.

3 B2B NETWORKING

Una giornata di networking in formato “walk around”. Oltre alle potenziali controparti di ciascuna azienda partecipante
(imprese, organizzazioni e istituti di ricerca giapponesi), saranno invitati professionisti utili a pit aziende (studi di commercialisti,
studi legali, ecc.), per favorire contatti qualificati e conversazioni costruttive.

4 SEMINARIO SPECIALE (MERCATI ASIATICI)

Pur essendo il Giappone un mercato peculiare, dal punto di vista europeo emergono affinita culturali e operative con altri
Paesi asiaticl. Saranno invitati esperti con base in Giappone che seguono l'area asiatica, per offrire una panoramica
comparativa e opportunita di espansione regionale.




PROGRAMMA

GIORNO 1

GIORNO 2

GIORNO 3

GIORNO 4

GIORNO 5

LUNEDI
23 NOVEMBRE

FESTIVO

MATTINA

SEMINARIO DI FORMAZIONE -
Prima parte

(ICCJ, ufficio di Minami-Aoyama)

POMERIGGIO
Visita di cortesia allAmbasciata d'ltalia

MARTEDI
24 NOVEMBRE

MATTINA
SEMINARIO DI FORMAZIONE -

Seconda parte
(ICCJ, ufficio di Minami-Aoyama)

Si prevede l'intervento di AIRJ
(Association of Italian Researchers
in Japan).

POMERIGGIO

Visite a imprese e organizzazioni

(circa 1 ora ciascuna)

* AIRC / AIST - Artificial
Intelligence Research Center
(Consorzio tecnologico sull'lA)

* TIRI / Tokyo Metropolitan Industrial

Technology Research Institute
 ITOCHU Corporation

MERCOLEDI
25 NOVEMBRE

INTERA GIORNATA:
VISITE A IMPRESE
E ORGANIZZAZIONI

VISITE

* Mitsubishi Heavy Industries

* Hitachi "Kydso-no-Mori” (Kokubunji)
* FUJI SOFT INCORPORATED

 Plug and Play Japan

Possibilita per le aziende che hanno gia
contatti con controparti giapponesi

di svolgere incontri personali presso
gli spazi ICCJ

GIOVEDI
26 NOVEMBRE

INTERA GIORNATA: B2B
NETWORKING

11:00-16:30,

FORMATO "WALK AROUND"

Inviti: potenziali controparti di ciascuna
azienda partecipante e operatori utili

a pit aziende (studi di commercialisti,
studi legali, ecc.).

VENERDI
27 NOVEMBRE

INTERA GIORNATA:
SEMINARIO SPECIALE
(MERCATI ASIATICI)

CONTENUTO

Esperti con base in Giappone che
seguono l'area asiatica illustreranno,

In chiave comparativa, mercati quali Cina,
Corea del Sud, Singapore, Vietnam, ecc.

Possibilita per le aziende che hanno gia
contatti con controparti giapponesi

di svolgere incontri personali presso
gli spazi ICCJ
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